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Nyckelbudskap

JLT ar ett globalt techbolag som gor det mgjligt for kunder att
effektivisera sin verksamhet med tillforlitlig IT-anvandning i
utmanande miljoer

Vi har genererat en stabil tillvaxt och [6nsamhet under de senaste
sex aren och redovisade en rekordomséttning 2019

Med en stark kassa och genom att vidta flera forebyggande
atgarder har vi skapat forutsattningar for JLT att sig igenom den
radande Coronakrisen
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JLT ar ett techbolag

Over 25 ars erfarenhet av att utveckla, tillverka och installera "ruggade”
datorer

Egen utveckling i Vaxjo
Sjatte generations produkter och dver 100 000 levererade sedan starten

|ldag utnyttjar vi var erfarenhet och expertis for att mota kunders behov med
den basta kombinationen av hardvara, mjukvara och tjanster
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Vart uppdrag

Vi gor det majligt for kunder att effektivisera sin verksamhet med
tillforlitlig IT-anvandning...

* Behovet drivs av stora trender sdsom nathandel, miljokrav och globalisering

...l utmanande miljoer.

* Sasom lager, tillverkningsanlaggningar, hamnar, gruvor, jordbruk, transporter
och mer
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Ett globalt foretag

Omsattning 2019
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JLT kontor och auktoriserade aterforsaljare i JLT:s globala partnerprogram
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JD * OEM-kunder erbjuder I6sningar baserade pa JLT:s datorer



JLT:s unikitet

Ledande produkter med tillforlitlig prestanda

* Tillférlitighet och prestanda &r vara kdrnvarden

Expertkunskap

* Med egen utveckling och produktionsledning har vi bade expertis och resurser
for att mota kunders behov battre an andra i branschen

"High-touch” modell for att mota kunden

* Vigarlangre an ndgon annan for att sdkerstélla den 16sning en kund behoéver
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Vart mal ar att vaxa snabbare an marknaden

Vi har vuxit snabbare an marknaden de senaste 6 aren

142 MSEK
» JLT:s genomsnittliga arliga tillvaxt har varit 17% medan
marknaden har vuxit 5%* per ar
Med en marknadsandel pa 10%* ar vi den fjarde storsta
leverantoren globalt sett, och tredje i USA
e o 61 MSEK
JLT rapporterade 2019 en rekordomsattning pa 142 MSEK y

* Bruttovinsten pd 65 MSEK var ocksa rekord

* Det operativa resultatet var 14 MSEK

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

BN Omsattning e EBIT

N\
JD * Uppskattning baserad pa data fran VDC Research 2018



JLT:s tillvaxtstrategi

2018 »

2010
¥ Tjansteerbjudande

Saljkanal
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Produktutveckling

En kombination av egen utveckling och inkop
* Anvander egna resurser for att utveckla funktioner som differentierar vart erbjudande

* Kompletterar portfoljen med produkter och tillbehor fran tredje-part

Flera egenutvecklade produkter nyligen lanserade
* Uppgradering av VERSO serien — branschens snabbaste ruggade fordonsmonterade datorer
* VERSO 10 — branschens minsta och snabbaste 10-tums fordonsmonterade dator

 JLT1014P — branschens mest kompakta 10-tums truckdator

Kompletterande produkter fran tredje-part

* Tablets, handdatorer, skannrar, tangentbord,
monteringsutrustning, etc.
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Saljkanal

Malet ar att bredda kundbasen...

* Driva underliggande I6pande forsaljning

* Den I6pande forsaljningen har vuxit sju ar i foljd

...och att starka var lokala narvaro
* Na&rma oss vara slutkunder

» Stéarka positionen pa vara malmarknader
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Orderingang

130 MSEK

58 MSEK

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
mm | 5pande forséljning mmmm Projektaffarer e | 5pande forséljning
*

* Exkluderar enskilda affarer storre an 5% av arsomséttningen



Tjansteerbjudande

Vi gar langre an andra for att halla kunders verksamhet igdng utan avbrott
» Sakerstaller enkel installation och snabb uppstart
» Tillhandahaller kundanpassade tillbehor, kablage, operativsystem, etc

* Erbjuder "no-questions-asked” serviceavtal for maximal driftstid

Tjansterelaterade intdkter 2019 var 13 MSEK, +12% jamfort med féregdende ar
» Bestar primart av serviceavtal och reparationstjanster

* Forutbetalda serviceavtal vilka skuldforts uppgick till 18 MSEK (14)

Partnerskap &r vitalt for att Oka tjansteinnehallet i vart erbjudande

* Flera nya partnerskap lanserades under forsta kvartalet i ar
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Ny varumarkesidentitet och
webbplats

Understryker var forflyttning fran en traditionell hardvaruleverantor till en
affarspartner och rddgivare som I6ser kunders verksamhetsutmaningar

Jamstaller produkter, tjanster och partnerskap i vart erbjudande

Industries Products & sorvices Partnerships Contact

Rugged devices that
do what they should

GOT A QUESTION? | EXPLORE OUR OFFERING |

Reliable 0
performance.
Less hassle.
L

Our offering

Vehicle-mount Tablets &

computers handhelds SRIVICEs




FOorsta kvartalet 2020

Senare delen av kvartalet paverkades av Corona-pandemin

* Nykundsbearbetning hammas av radande restriktioner gallande resor och méten
* Vissa kundorder senarelagda: orderingang 29 MSEK (31), omséattning 27 MSEK (37)

Bruttomarginal 49% (42)

» Paverkad positivt av hogre andel service och svag krona

EBIT -0,9 MSEK (3,8)
e Lagre intakter
» Expansion av séljorganisationen (pabodrjades under fjarde kvartalet foregaende ar)
» Satsning pa marknadsforing

Trots tufft Iage har vi genomfort satsningar som starker var ldngsiktiga position
* Lanserade JLT:s nya varumarkesidentitet och webbplats
* Stallde ut vid MODEX i Atlanta, USA:s storsta logistikmassa 2020
» Startade nya partnerskap med mjukvarubolag for att komplettera vart erbjudande
» Slot avtal som exklusiv distributor av Winmate:s mobila produkter i USA

e Lanserade branschens minsta och snabbaste 10-tums fordonsmonterade dator
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Hantering av den pagaende Corona-krisen

Min prioritet Genomforda kostnadssankningar

* Personalens sakerhet — fler an halften jobbar hemifran y

» Stabilitet — sanka kostnader och sakra leveransférmaga

* Fullfolja investeringar som starker var framtida position

* Vara redo att accelerera nar krisen vander

JLT ar finansiellt forberedd

Icke strategiska utvecklingsprojekt avslutade/senarelagda
Marknadsforingen neddragen — endast digitalt

Reduktion i arbetstid

Ledningsgruppen har valt att sdnka sina I6ner med 10%

Saljstyrkan reducerad till 2019 ars niva

Reducerad risk for leveransstorningar

* Nettokassa pa 50 MSEK = rorelsekostnader 2019

* Mojliggor fortsatta investeringar i strategiska omraden

Okade lager av nyckelkomponenter och fardiga produkter
Alternativa processer for att sakerstalla kapacitet

Inga leveransstorningar till dags dato

Som en forsiktighetsatgard har styrelsen aterkallat
utdelningen for 2019
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summering

JLT levererade rekordomsattning 2019

* Har vuxit kontinuerligt genom att investera i produktutveckling, saljkanal och
tjiansteerbjudande

Corona-krisen var en utmaning i forsta kvartalet

» Effekterna framgent ar svara att bedoma

Vi star starka
* Vi ar finansiellt forberedda med en nettokassa pa 50 MSEK
* Vihar genomfort flera atgarder for att skapa stabilitet

* Viarredo att accelerera nar krisen vander




JD‘ Thank you for your time



