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Introduktion JLT Mobile Computers

Okar kunders produktivitet genom tillforlitlig hantering av information i
tuffa miljoer

Har byggt upp 25 ars erfarenhet av att utveckla, tillverka och installera
stryktaliga (ruggade) datorer

Erbjuder en kombination av egenutvecklade produkter och tjanster
kompletterat med produkter fran tredje part

Med full kontroll av produktutveckling, produktion och service skapar JLT
unika konkurrensfordelar

* Ledande produkter och expertis
« Overlagsen ledtid pa produkter och service
* Flexibelt erbjudande skapar unikt varde for varje kund




Kunder — exempel pa tuffa miljoer

* Logistik: Lager och transport
— Tillverkning, distribution
— Tredjeparts-logistik, transport
— Grossister, detaljhandeln
— Hamnar, sjofrakt, tagfrakt

« Ovriga segment
— Gruvdrift
— Jordbruk
— Skogsbruk
— Ovrigt



Globalt Footprint

Huvudkontor Surigt
Viaxjo

Saljkontor EMEA
Stockholm och Bryssel

Produktion & service EMEA
Ronneby

Saljkontor USA
Chandler (Phoenix), AZ

Omsattning 2018

Produktion & service Amerikas
Atlanta, GA

Natverk av forsaljningspartners

I

*OEM: Kunder séaljer totallosning byggd pa JLT:s produkter under eget varumarke moblle




Resultat 2018

Orderingang 142,3 Mkr (110,3)
Omsattning 130,0 Mkr  (112,7)
Bruttomarginal 46,5 % (44,0)
Rorelseresultat 12,7 Mkr (9,3)
Rérelsemarginal 9,8 % (8,2)
Foreslagen utdelning 0,22 kr* (0,15)

* Motsvarar ofdrandrad utdelning plus en extra utdelning med 7 6re, totalt 22 6re per aktie 5



Positiv utvecklingstrend
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Vision och strategi

Vision
Vara en global ledare inom IT [6sningar for tuffa miljoer
Vaxa lonsamt, snabbare an marknaden

Fran produktleverans till helhetsatagande
1. Utveckla produktportféljen
2. Oka tjansteinnehallet
3. Starka saljkanalen, narmare slutkund




1. Utveckla produktportfoljen

JLT6012 datorn for fast montage

Fokus pa “Ovre segmentet”

JLT6012-datorn lanserad kvl 2018

— Plattform for framtida vardeadderande

|6sningar S - :
— Snabbast vaxande nylanserad produkt i —'
JLT:s historia
_ Representerade 10% av tOtaI Tablets och handburna datorer

omsattningen 2018

Flera nya portabla datorer lanserade
under 2018




JLT6012 - en plattform for framtida |6sningar

Integrerade sensorer och ny teknologi for utveckling av nya
produkter och tjanster

Vision: 6ka kunders produktivitet och |ldnsamhet genom att
samla in och analysera matdata




2. Oka tjansteinnehallet

Kund- och servicecentrisk strategi

— Transformera JLT fran produktféretag till en affarspartner med
helhetserbjudande

ldag bestar tjansteinnehallet framst av service-tjanster
— Okade 27% under 2018, nddde 10% av total omsattningen

Lanserade JLT Technology Services i USA kv2 2018
— Ny produktions- och servicesajt i Atlanta GA (med partner)

— Effektiviserar kunders servicehantrering med service pa JLT och
tredjeparts produkter

— Ambition att lansera aven i Europa




3. Starka saljkanalen, narmare slutkund

Nya tjanster/l6sningar utvecklas med slutkunden
— Stravan att starka relationen med slutkund, tillsammans med

aterforsaljare .
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Starka positionen pa befintliga och nya geografiska marknader




Bygger vidare pa positivt momentum

Resultat

— JLT har vuxit i snitt med 15 % per ar under de senaste fem
aren, medan marknaden vaxer cirka 5 %*

Fortsatter pa inslagen vag 2019
— Vidareutveckla produktportféljen inklusive JLT6012
— Oka tjansteinnehallet
— Starka saljkanalen

Intensifierar en foérvarvsstrategi

* Baserat pa JLT:s marknadsdata fran VDC Research 12
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