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Driver digitalisering av logistikkedjan
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Tillgång till affärskritisk information
i realtid

genom hela försörjningskedjan
är avgörande för att optimera effektiviteten

IT utrustning i tuffa miljöer



Kunders utmaningar

• IT-utrustning skall alltid fungerar
–

• Korrekt installation

• Kommunikation med befintlig infrastruktur

• Integration med affärssystem

• Användaracceptans en generationsfråga

• Underhåll och uppdateringar
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JLT:s affär
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Öka kunders effektivitet genom att möjliggöra 
tillförlitlig hantering av information i tuffa miljöer



Stryktålig fordonsdator är vår kärnprodukt 
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Tillbehör

Serviceavtal

Kompletterande

produkter

Tjänster

Kärnprodukt



Hela världen är vår marknad

USA-bolag, Chandler AZ

Huvudkontor, Växjö

Produktion, Ronneby
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Säljkontor, Stockholm

JLT fortsätter stärka säljkanalen



Lager och logistik är vårt största segment
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Andra viktiga segment
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Varför JLT är unik på marknaden

• Egen utveckling, produktion och service

– Erbjudandet anpassat till kunders specifika behov

• Global säljkanal med egen säljpersonal och partners

– Skalbar, men närhet till kunden

• Ledande produkter kombinerat med tjänster

– Möter kunders specifika behov bättre än konkurrenter
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Två typer av affärer

Löpande försäljning - kärnan av verksamheten

Många små och medelstora affärer

Större projektaffärer

Enskilda stora affärer med komplexa säljcykler 
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Året 2017

Löpande försäljningen fortsatte växa

Lanserade nästa generationen produkter

Förstärkte försäljningskanalen
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2017 i siffror

Orderingång 110,3 MSEK (129,5)

Omsättning 112,7 MSEK (126,9)

Bruttomarginal 44,0 % (43,2)

Rörelseresultat 9,3 MSEK (13,1)

Rörelsemarginal 8,2 % (10,3)

Resultat efter skatt 6,8 MSEK (10,8)

Utdelning 0,15 SEK (0,15)
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Löpande försäljningen fortsatte växa

15

2013 2014 2015 2016 2017

Årsomsättning

Löpande försäljning Projektaffärer

61 MSEK
72 MSEK

81 MSEK

127 MSEK
113 MSEK

+16%

3 stora projektaffärer

Växte 4:e året i rad



Tjänsteintäkter ökar

Tjänsterelaterade intäkter ökade till 8,6 MSEK från 
5,9 MSEK föregående år (+46%)

– Förutbetalda serviceavtal vilka skuldförts 12,3 MSEK (10,7)
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Positiv långsiktig utveckling
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2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

113

10

Omsättning
MSEK

EBITA
MSEK

78

-8,3

127

14

Ompositionering 
mot "high-end"



Lanserade nästa generationen produkter
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SITL Paris

LogiMAT StuttgartMODEX Atlanta

Nya JLT6012 – The Essential Logistics Computer 



JLT6012 Introduktion
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https://www.youtube.com/embed/laUPzbRh-N8?iframe=true&autoplay=1&playlist=dYjHKQ7LJ3w&showinfo=0&rel=0&modestbranding=1&controls=1&autohide=1


Plattform för framtida lösningar
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Första kundordrarna har vunnits

Plattform för JLT och partners att 

utveckla framtida lösningar

Förebyggande underhåll

Skärm släcks under körning

Förebyggande av olyckor

”Black box”

Diagnostik & felsökning

Kör-optimering

Och annat…



100 000:e datorn levererad till Volvo Cars
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Förstärkte försäljningskanalen globalt

• Fortsatt lovande resultat i USA, växte 4% i USD

– Kompenserade för 9 MSEK projektaffär som togs året innan

• Sju nya återförsäljare i globala partnerprogrammet*

• Rekrytering till JLT:s säljorganisation i Europa och USA

– Ökar fokus på Norden, Benelux, Tyskland och England + 
strategiska kunder

– Tekniska resurser i USA
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* Datema AB (Sverige), Indicium (Belgium), Anixandra Systemy (Polen), East Link 

Engineering (Sri Lanka), IDentPrint (Portugal), Kaprio (Marocko), SEDNA (Turkiet)



Bygger vidare på positivt momentum

• Långsiktig kund- och servicecentrisk tillväxtstrategi

– Vinna större andel hos våra kunder

• Drivande faktorer

– Kunder fokuserar på 
kärnverksamheten

– Mognande marknad

– Bygger vidare på JLT:s 
expertis, produkter och 
kundrelationer
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Basprodukter

Kompletterande 
produkter

Tillbehör

Service & 
tjänster

Lösningar

Kunder



Lanserade JLT Technical Services i USA
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2018 startar starkt

Orderingång 32,7 MSEK (26,0)

Omsättning 32,2 MSEK (27,7)

Bruttomarginal 44,0 % (44,7)

Rörelseresultat 3,2 MSEK (2,6)

Rörelsemarginal 10,0 % (9,4)

Resultat efter skatt 2,4 MSEK (1,9)
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Första kvartalet



Summering

Totala omsättningen ner 2017, men löpande 
försäljning och tjänsteintäkter ökade

Bygger vidare på positivt momentum med 
kund- och servicecentrisk tillväxtstrategi

Stärkt säljkanal 
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www.jltmobile.com


