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Nyckelpunkter

JLT ar ett tillvaxtbolag pa marknaden for
"ruggade datorer”

Levererade rekordresultat 2018 med
fortsatt momentum forsta kvartalet 2019

Fortsatter pa inslagen vag 2019




JLT ar ett teknikbolag

Tjugofem ars erfarenhet av att utveckla,
producera och installera "ruggade” datorer

Sex generationer och over
100 000 salda datorer

Bygger vart erbjudande
med denna kunskap
i grunden




JLT ar ett tillvaxtbolag

Mal att vaxa snabbare an marknaden
med god Ionsamhet

129 MSEK

Genomsnittlig arligt tillvaxt 17% under
5 ar (totala marknaden ca 5%%)

»se EBITDA har okat i snitt 44% per ar
under samma tid

61 MSEK

15 MSEK

Utdelningen har okat till 22 6re per
aktie (6,3 MSEK 2018)

2,4 MISEK

2013 2014 2015 2016 2017 2018

 Omsdttning MM EB|ITDA  essm|Jtdelning

4 * Baserat pa marknadsdata fran VDC Research




Var affarsidé

Oka kunders produktivitet genom tillférlitlig
hantering av information i tuffa miljoer




...tillférlitlig hantering av information...

Globalisering, e-handel, hallbarhet staller krav pa
kunders hantering av realtidsinformation i hela
forsorjningskedjan




...i tuffa miljoer

Lager, transporter, tillverkning, hamnar...
Gruvdrift, jordbruk, skogsbruk...




Var marknad

Industrikunder framst i Europa och USA
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Omséttning 2018

8 * OEM-kunder bygger in JLT:s dator i en storre 16sning




Var unikitet

Ledande produkter och expertis

25 ars erfarenhet av att utveckla, tillverka och installera ruggade
datorer

Flexibelt erbjudande som kan kundanpassas

Full kontroll av produktutveckling, produktion och service
Adresserar kunders utmaningar battre an andra i branschen




Tillvaxtstrateqi

A ‘ Saljkanal
Tjanster
I Produkter




Fokus pa “ovre segmentet”

JLT6012-datorn

Lanserad forsta kvartalet 2018
Snabbast vaxande i JLT:s historia
10% av totala omsattningen 2018

Portabla datorer (OEM)

Flera lanserade under 2018
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JLT6012 datorn for fast montage




JLT6012 - en plattform for framtida losningar

Integrerade sensorer och annan ny teknologi

Moijliggor utveckling av nya produkter och tjanster
Insamling och analys av matdata
Oka kunders produktivitet och Iénsamhet
Forutsaga servicebehov, maximera upptid, minimera avbrott...




En ruggad dator ar bara borjan for kunden...

Korrekt installation, kommunikation med befintlig infrastruktur,
integration med affarssystem, anvandaracceptans, underhall...

Oppnar méjlighet till tjanstefoérsiljning

Tjansteforsaljningen 2018 var 11 MSEK

En 6kning med 27%
Bestaende framst av avtalade och I6pande serviceintdkter

Lanserade JLT Technology Services i USA 2018

Service av JLT och andra marken

13




Saljkanal

Syfte att bredda kundbasen Orderingdng e
Driva "lopande forsaljning”
Okade 16% 2018

Och starka lokal narvaro

Pa prioriterade geografiska 65 MSEK
marknader

2013 2014 2015 2016 2017 2018

B | Opande forsaljning  mmmm Projektaffarer
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Resultat 2018
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Orderingang 142,3 Mkr (110,3) +29%
Omsattning 129,4 Mkr (112,7) +15%
Bruttomarginal 46,5 % (44,0)
Rorelseresultat 12,7 Mkr 9,3) +37%
Rorelsemarginal 9,8 % (8,2)

Foreslagen utdelning 0,22 kr*  (0,15)

* Motsvarar oférandrad utdelning plus en extra utdelning med 7 6re, totalt 22 6re per aktie
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Resultat kvartal 1 2019

Orderingang
Omsattning
Bruttomarginal
Rorelseresultat
Rorelsemarginal

Hojd utdelningspolicy

31,2 Mkr
37,1 Mkr
41,7 %
3,8 Mkr
10,3 %

(32,7)
(32,2)
(44,0)

(3,2)
(10,0)

-4,6%
+15%

+19%




Positiva steg mot storre helhetslosningar kvartal 1

Lanserade nya mjukvaruprodukter (StayLinked)

Forbattrar kunders uppkoppling i ostabila natverksmiljoer,
t ex stora lagerlokaler

Tecknade 5-arigt valideringsavtal med NAVIS

Ger hamnkunder en trygghet i att helhetslosningen med JLT:s
produkter alltid fungerar

Stangde tva stora servicekontrakt i USA i april
Totalt varde av 3,2 MSEK 6ver 12 manader
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Lagre bruttomarginal

Variationer fran kvartal till kvartal

Paverkades i perioden av kund-mix

Strukturell forandring
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Under sista kvartalet 2018 etablerade vi en ny serviceanlaggning for
amerikanska marknaden med en partner i Atlanta

Resultatet ar battre skalbarhet och lagre nettokostnad

Kostnaderna for den outsourcade serviceverksamheten for USA
redovisas som TB-paverkande vilket ger en negativ paverkar pa
bruttomarginalen




God likviditet

Flera ars positivt resultat har skapat god likviditet

50 MSEK i kassan efter forsta kvartalet 2019

Ger utrymme for en intensifierad forvarvsstrategi och hojd
utdelningspolicy

Ny policy att dela ut 50-70% av vinsten efter skatt*
Tidigare 30-50%

* Om koncernens finansiella stéllning och

omstandigheter i 6vrigt motiverar denna utdelningsniva
19




Bygger vidare pa positivt momentum

JLT har visat en arlig tillvaxt pa 17% i snitt under 5 ar

Snabbare an totala marknaden som vaxte med ca 5%
God Ionsamhet

2018 genererade rekordresultat
Fortsatt momentum i forsta kvartalet 2019

Fortsatter pa inslagen vag 2019

Vidareutvecklar produktportfoljen
Okar tjansteinnehallet
Starker saljkanalen
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